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677%

des salaries utilisent regulierement des contenus digitaux libres
pour se former par eux-memes.

Sondage 2021 - formation : les nouveaux besoins des salaries
Etude menee sur 1000 salaries d'entreprises de plus de 500 collaborateurs.
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.~ La formation,
en transformation

67% des salaries declarent se former par
eux-memes pour repondre aux evolutions du
monde du travail.

Google est leur 1er reflexe.

& Notre objectif : creer un produit unique pour
faciliter lacces aux connaissances dans les
organisations.
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Les collaborateurs veulent..

. Accéder aux meilleurs contenus de plusieurs
catalogues

. La curation de contenu comme

Acceder a une diversite de formats

SOlUtiOn Clé a deS prObl-émeS COncretS Avoir une experience de formation simplifiee

{ Etre guidés et conseillés

Catal — Trouver une reponse a ce dont ils ont besoin dans leur
Ressources ta a fg‘fe quotidien de travail, quand il le faut et nimporte ou.
disponibles sur structure en
internet fonction des

besoins
Lentreprise veut..

Videéos . : ) , . , .
Thematique 1 _ Repondre au mieux aux besoins dacculturations et

Podcasts de formations des salaries

Thématique 2 |
Avoir une approche “glocale’

el

5 Thématique 3 L Retenir les talents

Ebooks

il

Proposer une solution integree et facilement
deployable

Equipe pédagogique Thématique 4

Articles

& adaptees aux Proposer une offre de contenu variée, toujours
Webinaires contextes actualisee et traitant des enjeux des collaborateurs.
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wdemy

Catégories L] Tech & innovations Sales & customer relationship Marketing & communication Learning & development

Sales & customer relationship

Sélectionnez une sous-catégorie

Ventes & Growth hacking CRM & Relation client Gestion de clientéle Intelligence émotionnelle
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CUSTOMER
PROFILE

WHATISIT, \
DIFFERENCE FROM
BUYER PERSONA " Kl

. i
7 Jeux de réle de
Mettre a profit votre personnalité en milieu professionnel Rouy farmen ot
S'épanouir pleinement au travail en donnant le meilleur de soi-méme, sans tirer une croix sur sa singularité ! ¢
® 4 minutes
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Les managers doivent-ils s'ouvrir L'importance de votre personnalité Craaiive Bok Emotions : six conseils simples pour
aux émotions de leurs équipes ? dans votre carriére savoir quoi en faire en entreprise
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keep learning keep growing



